
○○年○○月○○日
○○○部　○○○○○
○○○○○フェア２０××出展企画書
【目的】

　新製品「○○○○○」を中心に当社の商品群を揃え、ＩＴ企業としての認知度向上及び　

　見込み顧客の獲得を目的とします。なお、○○○○○フェア２０××は、競合他社が一同に会する年間最大の展示会です。

【成果】

　企業、販売代理店の担当者リストの獲得

　アンケート調査の実施

　

　■目標

　担当者名刺　３００枚（獲得単価：１万円）、アンケート回収　１５０枚

　　※ネット広告における獲得単価　８，０００円

【概要】

　● イベント概要

　・名　称：○○○○○フェア２０××
　・日　時：○○年○○月○○日～○○年○○月○○日

　・場　所：○○○コンベンションセンター

　・主　催：ＩＴソリューションフェア実行委員会

　・来場者：中小中堅企業の経営者及びＩＴ推進者、SOHO新規事業者、官公庁等２万人

　● 当社出展規模

　○○○テーマ内６小間ブース出展

　● 展開案

　① ＰＣ１０台を配置した「○○○○○」のデモンストレーションの展開。

　② １日４回のプレゼンテーションおよびアンケートの実施。

　③ 見込み顧客３０社の招待および個別商談コーナーにおいて案件クローズを行う。

　● 体制

　① プロジェクトの推進：マーケティング部（責任者：○○○○○）

　② 受付、デモ　　　　：営業部（責任者：○○○○○）

　③ ＰＣ機材設置　　　：開発部（責任者：○○○○○）

【費用】

　○○○万円（展示会参加費、ブース設営費等含む）

以上


